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10 Prompts que
economizam horas
do seu més

Prompts estruturados, prontos para copiar e colar,
pensados para quem trabalha com controladoria, pricing,

financas e operacdo. Um teaser do método que vocé
aprende no Al em Campo.
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01
Raio-X da margem no seu DRE

Descobrir o que esta corroendo o lucro, sem ser contador.

Vocé é um controller sénior. Analise o0 DRE abaixo e me diga, em ordem de impacto, as 3 contas que mais
comprimem a margem liquida e o porqué. Para cada uma, sugira uma acao concreta de reducdo. Responda em
tépicos curtos, linguagem direta, sem jargao.

DRE:
[cole aqui as linhas: receita, dedugbes, CMV, despesas fixas, despesas variaveis, resultado]

Por que funciona: Dar um papel (‘controller sénior') e pedir ordem de impacto forga priorizagdo em vez de uma lista genérica.

02
Comparar cotacdes de fornecedores

Escolher a melhor proposta considerando prego, prazo e condi¢cé&o.

Compare as cotacdes abaixo. Monte uma tabela com fornecedor, preco unitario, prazo de entrega, condi¢édo de
pagamento e frete. Destaque a melhor op¢éo no geral e a melhor apenas em custo. Se faltar dado, aponte.

Cotacgles:
[cole as propostas]

Por que funciona: Formato tabela + critério "melhor geral vs. melhor custo” obriga a Al a ponderar trade-offs, ndo s6 ordenar
por preco.

03

Montar um e-mail de cobranca

Cobrar sem queimar a relagéo.

Escreva um e-mail de cobranca educado mas firme para o cliente abaixo. Tom profissional, cite o valor, a data de
vencimento original e dé prazo até [data]. Ofereca um canal de contato para negociagéao.

Cliente: [nome]
Valor: [R$]
Vencimento original: [data]

Por que funciona: Definir tom ("educado mas firme") e pedir que ofere¢a canal de negociagdo evita o texto genérico e
agressivo.

04

Resumir ata de reuniao

Transformar 1 hora de reunido em ag¢do de 2 minutos.

Resuma a reunido abaixo em: 1) DecisGes tomadas, 2) A¢des pendentes com responsavel e prazo, 3) Pontos
abertos. Formato em tdpicos curtos.

Ata / transcrigdo:
[cole aqui]

Por que funciona: A estrutura em 3 blocos (decisfes, a¢des, abertos) elimina o "resumo vago" e entrega algo acionavel.



05
Priorizar contas a pagar

Decidir o que pagar primeiro quando o caixa aperta.

Vocé é meu brago-direito financeiro. Classifique as contas abaixo por prioridade de pagamento considerando: risco
de corte de servigo, multa/juros, e relagcdo estratégica com o fornecedor. Entregue em 3 grupos: pagar agora, pode
aguardar, renegociar.

Contas:
[cole vencimentos, valores e fornecedores]

Por que funciona: Critérios explicitos de priorizacéo tiram a decisao do ‘achismo'.

06
Analise de mix e ticket médio

Entender o que realmente da dinheiro.

Analise as vendas abaixo. Calcule ticket médio por produto e por categoria, identifique os 3 itens que mais
contribuem para o faturamento e os 3 que mais consomem margem. Sugira 2 acdes de pricing ou mix.

Vendas:
[cole produto, quantidade, preco, custo]

Por que funciona: Pedir "3 que mais contribuem" e "3 que mais consomem" forgca contraste e revela oportunidades escondidas.

07
Montar DRE simplificado

Criar um demonstrativo arrumado a partir de dados bagung¢ados.

Monte um DRE simplificado a partir dos dados abaixo: Receita bruta — Dedugfes — Receita liquida -~ CMV -
Lucro bruto - Despesas operacionais — EBITDA - Resultado liquido. Se faltar dado, marque como "NAO
INFORMADO".

Dados:
[cole os nimeros como estiverem]

Por que funciona: A estrutura forcada do DRE + "marque NAO INFORMADOQ" impede que a Al invente nameros.



08
Analisar contrato antes de assinar

Encontrar clausulas perigosas sem pagar consulta juridica.

Leia o contrato abaixo e liste: 1) Clausulas de risco para mim (multas, renovacdo automatica, foro), 2) Pontos
ausentes que deveriam estar no contrato, 3) Sugestdes de alteracdo, com redacgéo alternativa. Linguagem direta,
sem juridiqués.

Contrato:
[cole o texto]

Por que funciona: Pedir "redacéo alternativa" transforma a analise em a¢cdo — vocé ja leva o texto pronto para negociar.

09
SOP | checklist de processo

Padronizar uma rotina para delegar sem retrabalho.

Transforme o processo descrito abaixo em um SOP (procedimento padréo) numerado, com responsavel sugerido
por etapa, ponto de checagem e o erro mais comum a evitar em cada passo. Formato pronto para colar em um
documento da equipe.

Processo:
[descreva como vocé faz hoje]

Por que funciona: Um SOP gerado por Al vira treinamento de equipe em minutos.

10
Preparar a conversa com o contador

Chegar na reunido sabendo o que perguntar.

Sou gestor de uma operacao de [segmento]. Liste as 10 perguntas mais importantes que eu deveria fazer ao meu
contador este més para nao ter surpresas fiscais nem perder oportunidades de economia tributaria legal. Explique
em 1 linha por que cada pergunta importa.

Por que funciona: Pedir "por que importa" filtra perguntas genéricas e entrega s6 as que mudam algo.
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Isto é s6 0 aquecimento.

No Al em Campo vocé aprende a estruturar prompts assim para
qgualquer situacdo do seu trabalho — e a construir automacoes e
ferramentas que rodam sozinhas.

PROXIMO PASSO

Comece pelo Mapa de Decisao de Al 2026 (R$ 47) ou va direto ao
Guia Completo Al em Campo (R$ 97) — pagamento Unico, acesso
vitalicio.

Conheca 0s materiais em www.raro.pro/curso

contato: ricardo@raro.pro
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